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I- Introdué:’io
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0 Projeté de Apoio a Comercializagio dos Excedentes Ocasiona.i_s
apresentado pela primeira vez ao C.A. da FMV em dezembro de 1992, objetiva iniciar
acBes que preencham a grave lacuna da falta de alternativas econdmicas ndo predaténas

- para as comunidades indigenas. | P

Geralmente , tal quest3o, por sua complexidade e auséncia de experifncias
concretas e consolidadas , foi relegada a um segundo plano. No entanto, o processo
"economicida" em que estao ingeridas a maioria das comunidades, fez com que, no ltimo
ano, presencidssemos o nitido agravamento de suas condigies sécio-econdmicas, A
problemética da autosustentagdo & preocupante , na medida em que a auséncia de
alternativas estd compelindo as comunidades a agGes promotoras de graves alteragdes sécio
~culturais e prejuizos ambientais . Na atual realidade do PIX, por exemplo, presenc1a.mos
varias situa¢Ses que bem caracterizam este processo de desestruturag:ao

I- Devido a auséncia no PIX de riquezas minerais e madeireiras presentes
em outras 4reas, as comunidades locais vem sofrendo um tipo de press@o econdmica muito
mais devastadora: .A pecudria . Sdo varios os indicios de uma possivel expansdo das
pastagens dentro do Parque a médio prazo, Vérios individuos dentro dos grupos (Ka.yabr,
Juruna, alto xinguanos, entre outros ),vem planejando e se preparando para criar gado (
aquisiio de arame farpado , semente de gramineas e cabegas de gado ;. busca de
informagGes técnicas ) com apoio dos pecuaristas vizinhos.

II- Existem virios exemplos de indios saindo para trabalhar fora,sendo que
aglguns jovens tem procurado emprego nas fazendas vizinhas e nos garimpos do Para.

T- As relagdes comerciais das aldeias com as cidades vizinhas. tém se
intensificado assustadoramente . Tais relag@es caracterizam-se pelo reduzido valor de troca
dos produtos indigenas frente aos bens industriais basicos , provocande wm aumento
descontrolado da pressdo econdmica sobre os recursos naturais .Exemplificando , sdo cada
vez mais freqiientes grandes pescarias com o objetivo tinico de comercializar nas cidades
proximas .As comuaidades Kayabi, com a intermediagio de Makupa Kayabi, secretirio de
meio ambiente e assuntos indigenas da prefeitura de S30 José do Xingu , vém estreitando
suas relagdes comerciais com aquela cidade, inclusive com abertura de um poato de
venda. Vale reiterar que os produtos recebem um baixo prego naquele mercado ,e
incrementam o contato dos indios com toda a sorte de mazelas da sociedade local.

A discussio gerada em torno do Projeto desencadeou o
empenho das entidades e comunidades envolvidas na realizag3o de pequenas experiéncias,
descritas a seguir, caracterizadas como o encaminhamento inicial das metas propostas no
Projefa de Apain a Canseriaciin, Processamenta ¢ amerrinlizngiin dns F Yredentes
Qcasionais do PIX.
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I1- Principais atividades realizadas
A- Comercidliza¢do de Farinha de Mandioca

Durante este periodo da apresentagio e discussdo inicial do Projeto na
FMV , realizaram-se duas experiéncias de comercializagio em larga escala, basicamente
de farinha e polvilho de mandioca, aproveitando o frete de retorno do  caminhdo da Adr -
Xingu , que geralmente volta vazio para Brasilia. Uma anélise da primeira experiéncia nos
permitiu obter os dados descritos abaixo.: . S

Os custos com o transporte fluvial dos produtos ,das aldeias até os locais de
embarque no caminhdo com destino a Brasilia, estio estimados em US § 277,00,
computados apenas os gastos com combustiveis e lubrificantes , uma vez que sdo
transportados na lancha Kaytuka da FMV . Somando com os custos reais de transporte
rodovidrio até Brasilia,, chegamos a um custo total por viagem de US$ 817.00 .

Em dezembro de 1992, o valor obtido por saco de farinha comercializado
em Brasilia foi US$ 18.00/saco .Os Kayabi da aldeja Tuiararé enviaram 80 sacos de 50 Kg
que receberam o valor bruto de US$ 1,440.00, Descontando os gastos com transporte do
PIX a Brasilia , temos o valor liquido de US$ 623.00 . Esta mesma produgiio , se
comercializada no mercado regional , renderia apenas a quantia liquida de US$ 249.00.
mesmo nfo tendo custos de transporte até Brasilia .Podemos observar , portanto., um
ganho adicional de US$ 310.00 para a comunidade quando a comercializagio da mesma
quantidade de produto foi realizada em Brasilia.

Estes valores estdo representados no grafico a seguir;
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Constatou-s¢ através destas experisncias que a AGE ndo estava capacitads
para a comercializag@o no varejo desta quantidade de produtos.,uma vez que as pessoas

envolvidas nfo tinham a disponibilidade, e nem os recursos necessirios para a execugio
desta tarefa. Toda a distribuigio dos produtos no mercado atacadista foi realizada com
caminhonetes dos associados voluntérios, uma vez que a AGE nfo dispde de uma viatura
disponivel especificamente para o transporte das mercadorias. Durante a distribuigio,
utilizou-se espagos no escritério da Adr XingwFunai e na loja da AGE pam
armazenamento e manuseio da farinha e do polvilho. ' ‘

A distribuigiio a atacadistas concentrou-se nas cidades satélites do DF, as
quais possuem maior capacidade de absor¢do destes produtos, ja que na sua populagdo hé
um contingente alto de migrantes do norte do pais, tradicionais consumidores dos mesmos
. Observamos também que os produtos como a farinha e o polvilho enfrentam uma maior
concorréneia , uma vez que também sdo produzidos por ndo indios , evidenciando mais
uma vez a necegsidade de uma campanha de marketing visando a valorizagdo da qualidade

dos produtos indigenas .
B- Comercializagdo e adequagdo do polvilhd ao mercado cohs:u_midor

Através das primeiras experiéncias de comercializagdo de’ polvilho,
observou-se problemas de aceitagdo pelo consumidor , pois o elevado teor de fibras da
mandioca necessério ao preparo dos pratos xinguanos nfo se adequa aos habitos de
consumo locais . Com uma simples peneiragem fina , promoveu-se uma adequagdo de sua
granulacdo com a diminui¢Zo da quantidade de fibras , resuitando num num polvilho de
alta qualidade , que pouco fica a dever aos polvilhos industrializados .

Fol produzido entdo um documento fotografico demonstrativo da tecnologia
de adequagdo do polvilho (peneiragem e regras basicas de higiene do manuseio ) ,que foi
apresentado e discutido com a comunidade TxikHo, tradicional produtora de polvxlho
Percebeu-se que, no caso deste produto, a tecnologia de adequagio proposta foi assxmllada,
€ incorporou-se na pratica de produgdo de polvilho para comercializagio com os brancos
desenvolvida pelos Txicdo. Vale ressaltar que a tecnologia de adequagdo proposta é de
baixo custo e simples manuseio , ndo representando nenhuma alteragio significativa do
modo de produgdo de polvilho tradmonalmente desenvolvido pelos Txicgo.

C- Processamento e Comercializagdo de Banana.

A predominincia da farinha e polvilio de mandioca nas primeiras
experiéncias de comercializagio deve-se ao fato de serem estes produtos tradicionalmente
produzidos em maior quantidade pelas comunidades , devido principalmente a sua
adequagdo ao potencial produtivo dos tipos de sclo do PIX. No entanto, a venda apenas
destes produtos sdo insuficientes para caracterizar uma alternativa econdmica capaz de
fazer frente 3s atividades econdmicas predatérias . Neste sentido , iniciou-se a discusso
com as comunidades sobre a necessidade de diversificagfio da oferta de produtos como
condig#o primeira parau uma insergio vantajosa nos mercados consumidores . '
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Este trabalho levou a reflexfio sobre como viabilizar a comercializagio deg
outros produtos como o amendoim, o sal vegetal, as favas, os temperos, as ervas
medicinais, as frutas pereciveis, milho, raizes, etc, Uma experiéncia concreta neste sentido

fini a difusio de teqmlom simples para secagem de produtos Pfﬂfecwe18 a partu‘ do uso dﬂ
energia solar. ; .

'

Adaptou-sje um projeto de secador de frutas as especiﬁcidades da regido

,que devido a sua facil construgZo e manuseio teve uma aceitagdo imediata nas Aldeias
Panara e Cururu ( Kayabi ), sendo que nesta dltima, famosa pela graide quantidade de
banana que produz, passou a ser utilizado imediatamente. Os materiais empregados foram:
latas usadas de margarina (20 litros), tinta preta, plastico grosso, tdbuas,pregos. Todos
materiais de baixo custo e de acesso ficil para as comunidades. Atendendo a pedidos da
comunidade , remetemos material as aldeias para a construgdo de mais secadores, sendo
que os mesmos estdo sendo construidos pelos préprios indios, comprovando que houve
uma assimilagio da tecnologia proposta. No més passado , recebemos da Aldeia do Cururu
duas embalagens de palha com amostras de banana desidratada.de boa qualidade ,
evidenciando a necessidade de darmos continuidade a este trabalho.. '
Atualmente, quando conseguem escoar a produgdo de banana in

natura para os mercados regionais recebem em média de US$ 0.60/ quilo, ao passo
que a banana seca recebe um prego médio de US$ 5.00/quilo . Apresenta ainda as
vantagens de facilidade de armazenamento e transporte , possibilitando mcluswe
vislumbrar seu escoamento a nivel internacional. :

D= Discussdo com as comunidades sobre apravezramento 4
potencialidades econdmicas dos dleos vegetais nativos

Com o infcio das chuvas , reduz-se drasticamente a quantidade e qualidade
dos produtos agricolas , mas coincide com o inicio da produgio dos frutos das palmeiras e
outras frutas nativas .Tendo em vista esta sazonalidade , e a possibilidade de apoio do
Projeto de Comercializagio inicicu-se a discussfio do aproveitamento do potencial das
plantas nativas como fonte de recursos para as comunidades. Neste contexto , realizamos
uma oficina de fabncagﬁo de sabdo na Aldeia Panar, (com repercussio em outras aldeias),
e que objetivava especn‘icamente subsidiar as discussdes sobre as possxblhdades de
aproveitamento dos dleos vegetals existentes na regifio (macaiba, tucum, inaja, buritf etc. )

., algumas das quais ja dominadas pelos xinguanos .
! .

Quu-:remos.jF ressaltar as possibilidades de uso da palmeira macatba comp
fonte de recursos para .as comunidades xinguanas, como exemplo do potencial das
palmaceas em geral, Esta palmeira, nativa do PIX, apresenta inumeras possibilidades de
aproveitamento como: produgdo de dleo { pode ser extraido da polpa, coco ¢ améndoa )",
carvio e ragGes ( com 51% de proteina,superior a soja com teor de 27%). O Brasil
importa atualmente dleo: de macaiba a um prego de USS$ 7,50/ qullo baswamente para
uso na industria de cosmeéticos e alimentfcia. .



